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* Quando aplicável

FSE - Fundo Social Europeu

Criação de emprego por conta própria e apoio à criação de empresas - AG - Urbano.ALG-05-3321-FSE-000053 

Promover a sustentabilidade e qualidade do emprego e apoiar a mobilidade laboral.

Algarve

Duas Siglas - Formação e Investigação, Unipessoal, Lda

17-09-2021 17-12-2021 30-11-2023

108.191,59€ 86.553,27€ 21.638,32€

 A DUAS SIGLAS – FORMAÇÃO E INVESTIGAÇÃO, UNIPESSOAL, LDA é uma 
empresa de formação e serviços de consultoria em diversos domínios da aquisição e 
desenvolvimento de competências nas empresas e pessoas. Constituída em março de 
2007 e decorridos 13 anos de atividade, a DUAS SIGLAS afirma-se hoje como um 
parceiro de excelência em três valências fundamentais: 
- FORMAÇÃO, para particulares, empresariais ou cofinanciadas, bem como Certificação 
da formação interna; 
- INVESTIGAÇÃO, em que o Núcleo de Investigação em Biotecnologia e do Setor 
Agroalimentar – NIBSA – apresenta-se associado a uma entidade IDI independente e 
pretende funcionar segundo uma lógica colaborativa; 
- CONSULTORIA: áreas Agrícola, Gestão de Recursos Humanos e em Inovação. 
Os principais objetivos estratégicos passam por 
OBJ.1: Consolidar quota de mercado nas atividades onde a empresa é reconhecida e 
tem oferta estabelecida; 
- OBJ.2: Subir na cadeia de valor, através de um posicionamento diferenciado face à 
concorrência, através do alargamento da oferta de serviços, conciliando os domínios da 
investigação, formação e consultoria; 
- OBJ.3: Criar e preservar uma cultura de inovação contínua na empresa, com vista à 
conceção e lançamento de soluções inovadoras, privilegiando a ligação com as 
atividades inovadoras do NIBAP. 
- OBJ.4: Crescer em vendas e reduzir o Ponto Critico de Venda através do aumento da 
margem bruta e da diminuição da estrutura de custos fixos relativa, com o objetivo de 
escalar as vendas sem necessidade de crescer significativamente a estrutura de custos 
fixos.


